- Mi Camino al Exito

DANIEL CESTAU LIZ PRESENTA SU NUEVO LIBRO.
CAMBIAMOS UNAS PALABRAS CON EL PARA CONOCER
MAS DE ESTA NUEVA ENTREGA.

POR VILMA GUDJEMIAN RICHARDS

¢De qué trata éste tu ultimo
libro?
Mi Camino al Exito es un dialogo
entre Abel Cortese el especialista
mas importante en Inteligencia
Emocional de habla hispana y el
autor de la obra (yo) a través de
més de 300 preguntas que de al-
guna manera traslucen con de-
talles el recorrido que he “cami-
nado” en estos 57 afios de vida.

¢A quién va
dirigido?
Sinceramente
el libro lo es-
cribi pensan-
do en mi hi-
jo Bautista
que hoy tie-
ne 19 anos y
toda la vida
por delante.
Fue un ejer-
ciclo que rea-
licé con el ob-
jetivo de que
pueda conocer
mas a fondo
qué es lo que
piensa su pa-
dre en los mas

diversos ambitos y que le quede
como legado el dia que ya no esté
presente, pero la realidad es que
puede llegar a servirle también a
todo aquél que quiera echar una
mirada a través de la vida de un
emprendedor con todo lo que eso
conlleva.

¢Cuentas en el libro alguna de
tus Historias de Exito?

Si, cuento algunas Historias de
Exito y también algunas de fraca-
sos estrepitosos, un capitulo vital
por el que seguramente ha pasado
todo emprendedor antes de lograr
sus objetivos. Siempre senti por lo
menos en mi experiencia personal
que podemos aprender mucho mas
de los fracasos que de los éxitos.

¢En los altimos quince afos
ya viviendo en México has es-
crito varias obras, qué nime-
ro de libro es este?

Es mi libro nimero quince y espe-
ro por el momento parar la pro-
duccién y focalizarme mas en mi
tarea de Coaching Comercial y
Mentoring a Emprendedores. Para
los que no somos escritores sino



que tratamos de volcar nuestras
experiencias al papel con enor-
me sacrificio, un nuevo libro es
un verdadero parto que lleva
casi un ano de trabajo ininte-
rrumpido sin horario y que uno
trata de ir construyéndolo inter-
calando esos esfuer-
zos en su dia a ¢
dia profesional.

¢Cual es tu ob-
jetivo en cada
nueva obra que
de alguna ma-
nera “paris”?
Comencé en 1999
escribiendo sobre
Modelos de Gestion
Comercial que ayu-
daran -en base a mi
experiencia de tantos afios como
empresario y consultor- al em-
presario de la Pequena y Media-
na Empresa a aplicar ciertas
formulas para llevar a su em-
prendimiento al préoximo nivel.
Con el tiempo me fui volcando
mas a las experiencias de vida
que he recogido en el camino y
hoy siento que apunto mas a lo
Motivacional y al Liderazgo que
a lo Comercial y sinceramente
me siento muy comodo en esta
posicion. Pero contestando pun-
tualmente a tu pregunta busco
que las paginas escritas con tan-
ta dedicacion y sacrificio -hayan
quedado bien o mal escritas-
puedan generarle al lector dos o
tres ideas que pueda aplicar el
lunes a la mafiana logrando una
mejora en Su empresa 0 en su
vida misma. El feedback que he
tenido siempre de mis obras ha
sido muy positivo por que lo me
motiva a seguir intentandolo
una y otra vez y te confieso que
hasta siento que poco a poco voy

aprendiendo y haciéndolo un
poquito mejor.

¢Es para ti un negocio ren-
table un nuevo libro, se
puede vivir de escribir?

Los escritores que son fa-
mosos y venden millo-
nes de ejemplares con
traducciones globales
-como podria ser por
ejemplo Isabel Allen-
de- evidentemente
ganan grandes su-
mas relacionadas

a las ventas obte-
nidas, no es asi con
los escritores loca-
les que tiran pocas
ediciones. En mi ca-

so te puedo decir que mis libros
son rentables desde otro punto
de vista ya que busco escribirlos
como herramientas imprescin-
dibles a la hora de brindar mis
servicios de Mentoring a Em-
prendedores y Coaching Comer-
cial a Empresarios. Es por eso
que no me interesa sobremane-
ra que mis ultimos libros tengan
distribucion masiva en las li-
brerias como ha sido el caso de
mis titulos Hacer Dinero y Cre-
cer, Cuatro Pasos para el Exito
PyME, por ejemplo.

Muchas Gracias por el tiem-
po que nos has dedicado.

No muchas gracias a ti por la
entrevista. ®




