LIBROS

(Doénde estards en ) afios? estd pensado para los jovenes
que hoy no estan planificando como deberian su futuro...

ENTREVISTA A DANIEL CESTAU LIZ

- POR CARLOS ACOSTA SOTO -
Con motivo del lanzamiento de su nuevo libro ¢Dénde estards en 5 anos?
hablamos con Daniel Cestau Liz. Empresario y escritor.
"

-

me fui acostumbrando a hacerlo
en los aeropuertos, los aviones y
las filas de migraciones. Los
viajes en avion para mi son un
espacio maravilloso de creativi-
dad y lo aprovecho al maximo.
También es una realidad que
muchas veces le saco un im-
portante espacio a mi familia
para cumplir con los tiempos de
entrega de una obra pero siem-
pre siento que si le sirvio a
alguien que lo leyo el esfuerzo
esta recompensado.

¢ Como comenzaste a escribir?

Desde muy chico fue la mejor
forma que tuve de comunicarme.
Ya en mi rol de empresario y
consultor comencé a escribir ar-
ticulos para revistas especializa-
das en negocios y luego para
Portales de Internet.

Mas tarde la editorial de mi queri-
do Eduardo Miller (el famoso
publicista que creo "SIGANME
NO LOS VOY A DEFRAUDAR")
me ofreciéd plasmar en un libro
uno de los modelos comerciales
que aplicaba regularmente en
mis clientes de consultoria y asi
nacio el primer libro que fue Cre-
cer Cuatro Pasos para el Exito
PyME.

En estos casi 20 afios en que la
escritura se mezcla directa-
mente con tus actividades
empresariales y personales,
llegaste ya a tu libro nimero
catorce ;podriamos repasar
una por una las obras que com-
pletan tu bibliografia?

¢ De donde sacas tiempo entre
tus multiples actividades para
escribir?

DANIELCESTAU Lz

Si claro.

A veces me cuesta creer que
dandome hasta muy tarde escri- haya llegado hasta aqui ya que
biendo en el estudio que tenia en no soy escritor sino simplemente
mi casa de Buenos Aires. Luego alguien que intenta a través del

Primero lo hacia a la noche, que-



papel trasmitir sus experiencias
con el fin de que a alguien mas le
sirvan.

Mi primer libro como te comenté
anteriormente fue Crecer, Cuatro
Pasos para el Exito PyME, un
libro que aln se vende bien en
Amazon. Se edité en el 99, el
mismo afo en que naci® mi hijo
Bautista y planté un Ginkgo
Biloba en el jardin de mi querida
Elba Menecier alla en su petite
hotel de Belgrano.

Luego vinieron Reconvertir vy
Transformar que aglutinaron los
que considero son mis mejores
articulos escritos para revistas y
portales. Verdaderas recetas
para aplicar en la Pequeha y
Mediana Empresa el lunes a la
manana con el objetivo de mejo-
rar integralmente la gestion.
Luego de varios afios de vivir en
México nacié Cémo Hacer Nego-

“Dodnde estards en 5
anos? estd pensado
para los jovenes que hoy
no estdan planificando
como deberian su futuro
y cutando quieran darse
cuenta se encontraran
casados y con hijos y
todo se les hard mids
dificil corriendo el peli-
gro de no poder cunplir
con sus objetivos
) frustrarse.”

cios Exitosos en México, los Diez
Mandamientos de la Gestion
Comercial y es el libro que hu-
biera querido que me regalaran
cuando hace 15 afnos aterricé en
México con la intensién de vivir
en esta bendita tierra.
Reflexionar | y Il Lecturas Im-
prescindibles son una seleccién
de cuentos y lecturas motivacio-
nales que considero de impor-
tante ayuda en estos tiempos
turbulentos y de presioén constan-
te que vivimos.

Entre mis libros de Motivacion
se encuentran Las Claves del
Exito, Construyendo la Buena
Suerte (mi penultimo libro y tal
vez el que siento mas logrado),
Reinventarse y Hacer Dinero.
Este dltimo una investigacién de
anos que arroja el valioso pun-
to de vista de gente de varias
generaciones que desarrolla-



ron el don de Hacer Dinero.
Comercializar, Experiencias en
la Venta de Tecnologia es un li-
bro muy técnico uUnicamente ac-
cesible a los especialistas que
quieren hacer negocios con la
tecnologia inConcert de Contact
Center Multimedia, plataforma
con la que hago negocios desde
hace 15 afos y con la que so-

mos lideres absolutos en México.

La idea fue plasmar en 238 hojas
la experiencia vivida con mi
equipo y la férmula que hemos
creado para pasar de 0 a ser los
lideres de uno de los mercados
mas importantes del planeta en
esta industria.

Conversaciones con Gamarra
es un libro que quiero mucho y
deja de alguna manera entrever
mi visién de la vida y la manera
en la que me muevo (mal o bien)
a partir de las conversaciones
que tengo asiduamente con
Richard Gamarra un amigo de la
infancia con el que perdi contac-
to por mas de cuarenta anos y
con quien actualmente hacemos
todos los afos un viaje.

Y luego, el ultimo por el que
justamente hoy estamos plati-
cando.

¢Para quién esta pensado este
nuevo libro...?

¢, Dénde estaras en 5 anos? esta
pensado para los jovenes que
hoy no estan planificando como
deberian su futuro y cuando
quieran darse cuenta se encon-
traran casados y con hijos y todo
se les hara mas dificil corriendo
el peligro de no poder cumplir
con sus objetivos y frustrarse.
Diariamente mas de 120 mil
agentes telefénicos trabajan con
la tecnologia inConcert, Ila
verdad es que lo escribi apuntan-
do a esos chicos a los que
muchas veces les cuesta encon-
trar el camino.

¢ Qué te decidio por esa tapa?

Uno de los emprendimientos que

“Soy un convencido de
que 507205 nosotros
mismos los que nos

creamos el camino y alli
doy detalles para aplicar
de inmediato y Cons-
truir nuestra propia
Buena Suerte.”

recordaré siempre con mas
carino fue mi empresa de Venta
Directa, Apiani. Una empresa
que fundé con mi socio Alberto
Pochintesta en Uruguay, Brasil y
Argentina.

Es la empresa en la que mas
aprendi y en esa época trabaja-
ba todo el tiempo en blocks de
hojas amarillas (optic yellow) que
no habia en Uruguay y los impor-
taba especialmente. Llegué a
trabajabar hasta 20 horas en un
dia sobre esas hojas y me
encanté en este libro recordar
esos momentos en que era joven
y me queria comer el mundo a

fuerza de estudio y trabajo.

¢Cual sera tu proximo libro?

Verdaderamente me gustaria
parar de escribir por dos o tres
anos. Vengo de reescribir y
corregir personalmente todos
mis libros, mas lanzando uno por
ano. Han sido mas de cinco afos
de muchisimo trabajo dedicado a
esta tarea y que lo pude hacer
gracias a un equipo que me
apoya.

Como nos gusté mucho la entre-
vista que me hizo el Prof. Abel
Cortese para Construyendo la
Buena Suerte vamos a expandir-
la hasta completar un nuevo libro
que sera una larga entrevista en
la que tocaremos los mas diver-
sos temas. Sera el libro que le
deje como legado a mi hijo en el
que intentaré dar mi sincera
vision de muchos temas relacio-
nados a las empresas y en espe-
cial a la vida.

¢ Cuél es tu mejor libro?

No te sabria decir, en cada uno
traté de dejar una ensehanza,
una linea de pensamiento, de tal
manera que si a quien lo lea le
deja una idea, aunque sea una
sola idea, para aplicar o sobre la
cual reflexionar, me quedo mas
que satisfecho.

Te puedo decir que quedé muy
conforme con Construyendo la
Buena Suerte. Me gusta mucho
ese libro, creo que viene a desmi-
tificar por completo aquello de
que "algunos nacen con la estre-
lla y otros nacen estrellados" y es
un tema mas que importante. Soy
un convencido de que somos no-
sotros mismos los que nos crea-
mos el camino y alli doy deta-
lles para aplicar de inmediato y
Construir nuestra propia Buena
Suerte.

Esperamos verte pronto, éxito
con esta nueva obra.

Muchas Gracias, Carlos.



